PRZEBIEG PROCESU KOMERCJALIZAC)I
NA UNIWERSYTECIE MORSKIM W GDYNI

Komercjalizacja na Uniwersytecie Morskim w Gdyni odbywa sie zgodnie z regulaminami
i zasadami wewnetrznie obowigzujgcymi dostepnymi na stronie internetowej
www.umg.edu.pl/regulaminy-i-dokumenty.

IDENTYFIKACJA | OCENA POMYStLU
TRL 0-3

PRZ YjDZ' | POROZMAWIA] Z BROKEREM!
ZAPYTAJ O POTRZEBY PRZEDSIEBIORC ow
Pierwszym krokiem jest zidentyfikowanie potencjalnych
innowacji, ktére moga mie¢ wartos$¢ rynkowa.

Ocenia sie, czy pomyst ma potencjat komercyjny,

czy jest unikalny oraz jakie problemy rozwiazuje.

BADANIA PRZEMYSLOWE

| PRACE ROZWOJOWE

TRL 4-8

POMOZEMY ZNALEZC FINANSOWANIE
NA ROZWOJ TWOJEGO ROZWIAZANIA.

Tworzenie prototypu produktu, ktéry pozwoli

na przetestowanie jego funkcjonalnosci

oraz wprowadzenie ewentualnych usprawnien.
Testowanie i walidacja: Przeprowadzenie testéw,
ktére pozwolg na sprawdzenie, czy produkt dziata
zgodnie z oczekiwaniami i czy jest bezpieczny

do uzycia przez konsumentow.

OCHRONA WLASNOSCI

INTELEKTUALNE]J

PAMIETA] O WEASNOSCI INTELEKTUALNEJ
NA KAZDYM ETAPIE PROJEKTU

Jesli rozwigzanie spetnia kryteria, nalezy rozwazy¢ ochrone
wtasnosci intelektualnej, na przyktad poprzez uzyskanie
patentu na wynalazek lub praw ochronnych na wzér
uzytkowy. Ochrona ta zapobiega kopiowaniu innowacji przez

konkurencje. Moze to by¢ réwniez rejestracja znaku ]
towarowego, wzoru przemystowego, ochrony praw
autorskich czy know-how.

ZGLOSZENIE DO CTT

CTT WESPRZE CIE W ZABEZPIECZENIU PRAW
WEASNOSCI INTELEKTUALNEJ.

Zgtoszenia wtasnosci intelektualnej dokonuje Tworca
na przewidzianym do tego FORMULARZU

[kliknij w LINK] do CTT UMG.

CTT wesprze Cie w dokonaniu zgtoszenia rozwigzania
do ochrony w Urzedzie Patentowym krajowym

i zagranicznym.

OPRACOWANIE STRATEGII
KOMERCJALIZAC]I

Ochrona wtasnosci to pierwszy krok w kierunku
komercjalizacji rozwiazania!

Opracowanie modelu biznesowego, ktéry obejmuje sposéb
generowania przychodow.

POSZUKIWANIE PARTNEROW
BIZNESOWYCH

Poszukiwanie przedsiebiorcy, ktory bedzie
zainteresowany wprowadzeniem rozwigzania na rynek
i dostosowaniem go do swoich potrzeb.

Czesto niezbedne jest pozyskanie kapitatu

od inwestoréw, takich jak fundusze, anioty biznesu

lub granty wdrozeniowe oraz opracowanie budzetu
obejmujacego koszty produkcji, marketingu, sprzedazy
przez przedsiebiorce i inne zwigzane z wprowadzeniem
rozwigzania na rynek.

KOMERCJALIZACJA g - °
Negocjacje z potencjalnym odbiorca. - “E//

Licencja lub sprzedaz praw. Wprowadzenie produktu/ustugi ‘
na rynek przez przedsiebiorce dokonujacego \[
wdrozenia rozwigzania wywodzacego sie z Uczelni. %\ B
Przychéd z komercjalizacji to sukces Twaércy i Uczelni!

a

SKONTAKTUJ SIE Z BROKEREM INNOWACIJI!

tel: 58-5586-402/470/466
e-mail: biznes@umg.edu.pl



https://umg.edu.pl/sites/default/files/zalaczniki/zal._nr_2_regulamin_ip_umg_2023_formularz_v.2_0_0.docx
https://umg.edu.pl/regulaminy-i-dokumenty

